Warum sind wir der richtige Partner flir Sie?

Mit dem kritischen Blick aus Begeisterung und
Realismus decken wir Hiirden und Defizite auf,
zeigen wie man sie iiberwindet und ausgleicht.

Esist die unvoreingenommen neutrale Position.
Das strukturierte und methodisch richtige An-
schubdenken, das mit Offenheit und ergebnis-
orientierter Expertise gemeinsame Vorhaben in
die Spur Richtung Zukunft bringt. Nicht aus der
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Uberfliegerperspektive — sondern auf Augen-
hohe und mit aktuellen und intensiven Kennt-
nissen der Gegebenheiten des Marktes.

Mit Empathie und genauso enthusiastisch wie
unsere Kund:innen selbst, gibt es kaum etwas
Reizvolleres, als gemeinsam neue Projekte und
Vorstellungen durch qualifizierte Leistung in
die Tat umzusetzen.

MENTACOM GmbH Zertifizierte MaBnahme
Zertifizierter Trager nach zur Aktivierung und be-
AZAV ruflichen Eingliederung
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TRAGERZULASSUNG NACH AZAV | INDIVIDUELLES UND MODULARES AVGS-COACHING

EXISTENZGRUNDUNG

ERFOLGREICH GRUNDEN MIT SYSTEM



Der Traum vom eigenen Unternehmen, dem
eigenen Betrieb oder dem Laden soll kein

Traum bleiben.

Eine fundierte Planung und wirksame Strategie
sind Grundvoraussetzungen fiir eine erfolg-

reiche Griindung.

Wie kann ich als Unternehmer, Geschdiftsin-
haber oder Kreativer die nachgefragte Leistung
entwickeln, die mir eine starke Markt- oder
Alleinstellung fiir zukuinftige Erfolge erméglicht?

WIE GEHE ICH STRATEGISCH AM

BESTEN VOR, WER KUMMERT SICH
MIT MIR GEMEINSAM UM DIE PRO-
FESSIONELLE ANALYSE MEINES GE-
SCHAFTSMODELLS? WIR TUN DAS!

Warum? Weil wir Ideen und mutige Initiati-
ve lieben. Dazu mochten wir |hr Konzept und
den Menschen dahinter kennenlernen. Um Sie
dann ebenso persénlich wie zielgerecht auf die
Herausforderungen der Selbststandigkeit vor-
zubereiten. Mit Zahlen, Fakten und fachlicher
Expertise wollen wir mit Ihnen alle - auch biiro-
kratische — Hiirden iiberwinden.

Damit Sie Ihre formulierte Strategie bestmdoglich
umsetzen kdnnen, gehen wir auf jede lhrer speziel-
len Fragestellungen ein. Gemeinsam analysieren
und optimieren wir dann Ihr Geschéftskonzept.

DAUVER
Je nach Umfang bis zu 10 Wochen
bei max.100 UE

SPRACHE
Deutsch, Englisch

DURCHFUHRUNG
HybridmaBnahme - Présenz und/
oder online méglich In Teilzeit bei
min. 2 Terminen pro Woche
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START
Laufender Einstieg méglich
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KOSTEN
Keine. Abrechnung Uber AVGS

@

1. EIGNUNGSFESTSTELLUNG UND ERSTE BEWERTUNG

DER GESCHAFTSIDEE (20 UE)

Eignung Griinder und Idee
Grundlegende Plausibilitatspriifung, Eignung des
Griinders, erste Einschatzung der Geschaftsidee,
Bewertung der Marktnachfrage, Zusammen-
spiel von Personlichkeit, fachlicher Eignung und
Marktnachfrage.

2. ENTWICKLUNG, FINANZEN, STRUKTUREN, FUHRUNG (MAX. 50 UE)

Geschdftsmodell - Entwicklung
Entwicklung des Geschéaftsmodells, Analyse,
Marktpotenzial und Absatzkanéle, Aufstellung des
Businessplans - Investitionsplanung, Unterneh-
merperson, grobe Umsatz- und Kostenplanung.

Kalkulation und Finanzplan
Finanzierungsbedarf ermitteln und Finanzkon-
zept aufstellen, Umsatzplanung, Kostenplanung,
Rentabilitdatsvorschau und Liquiditatsplanung,
Break-Even- und Milestone-Planung.

Finanzierung

Kredit- und Fordermittelauswahl, Businessplanop-
timierung/-anpassung, Beantragungshilfe, Vorbe-
reitung und/oder Begleitung Bank- und Férdermit-
telgesprache.

Unternehmensfiihrung
Menschenfiihrung, Personalpolitik, Unternehmens-
organisation, Buchhaltung/Steuern, Rechtsrahmen/
Rechtsformwahl, Grundlagen des Marketings und
der Kundenakquise und Distribution, Digitalisierung
und Automatisierung von Geschaftsprozessen.

3. MARKETING UND ABSCHLIESSENDE EVALUATION DES GESCHAFTS-

KONZEPTES (MAX. 30 UE)

Marketing

Zielgruppenbestimmung, Nutzenkonzept, Markt-
recherche, Marketingkonzept, Auswahl der Wer-
bemadglichkeiten und deren Bewertung, Distribu-
tionspolitik, Netzwerk- und Kooperationspartner
ermitteln und einbeziehen.

Online-Marketing

Planung Zielgruppenansprache, Planung Online-
auftritt, Marketingstrategie Suchmaschine und
Klickwerbung, Marketingstrategie auf sozialen
Plattformen inkl. Bezahlwerbung, Auslieferungs-
strategie, ggf. Digitalisierung von Prozessen und
der Distribution.

Geschdaftsmodell - Prifung

Priifung des Geschéaftsmodells anhand der Busi-
ness CANVAS-Methode, ggf. Anpassung des Ge-
schaftsmodells, ggf. Anpassung/Optimierung und
Finalisierung des Businessplans.

DIE VORTEILE IM UBERBLICK

+ Mit einem AVGS entstehen Ihnen keine
Kosten

+Individuelle Terminvereinbarungen, Einstieg
jederzeit méglich

+ Sie erhalten ausschlieBlich Einzelcoachings
+ Durchfihrung in Présenz und online méglich

+ Erfahrene Fuhrungskrdéfte als Coach



